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Metodologie

VOLUM ESANTION: 1012 respondenti cu varste intre 20-64 ani’

TIP ESANTION: aleator; stratificat (straturi: regiuni INS, varsta si gen)

ACOPERIRE: Romania — urban
e  MARJA MAXIMA DE EROARE: £ 3% (p=95%)

METODA: CAWI (interviuri online — panel Novel Research)

CULEGERE DATE: 9-21 Octombrie: '
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Contextul Actual



Experienta antreprenoriala
vs. oportunitatea actuala de business

Cat de oportun este n prezent, mediul economic

Aveti sau ati avut vreodata vreo afacere!? . A .
din Romania pentru a deschide o afacere!?

@ noportun @ nici inoportun nici oportun

. Da, am o firma in prezent 35.8

1 . Da, am avut o firma dar nu
. omaiam

oportun |8

12.2

62.9

: Nuam avut firma si nici nu
| : am in prezent

TOTAL

@ Dz, am o firma in prezent

@ Dz, am avut o firma dar nu o mai am

) Nu am avut firmé si nici nu am in prezent
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Antreprenoriatul in Romania

o (oo
deschiderea propriei afaceri
ARRRARRARARNAN —
R O
---------- urmatoarele 12 luni
AARARRARAN

Sunt pregatit, dar in urmatoarele 12
ﬁ ri| ri| |i1 ri| ri| |i-| ri| |i-| |i-| luni Tmi adun ideile si fac planul
Nu sunt pregatit inca pentru a ma gandi
la propria afacere

Em———)
IBEEEEEEEE]
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Deschiderea catre antreprenoriat
in contextul experientei anterioare

Care dintre urmatoarele afirmatii descrie cel mai bine
situatia dvs.? 5.6

@ Am propria afacere .
4 N
Am demarat deja
actiunile pt a deschide
propria afacere
Sunt pregatit si sigur o
oi face Th urmatoarele
12 luni
Sunt pregatit, dar in
rmatoarele 12 luni imi
adun ideile si fac planul
Nu sunt pregatit inca
pentru a ma gandi la
propria afacere

17.9

Nu sunt interesat(a) sa -
fncep o afacere Da, am avut o firma dar nu o mai Nu am avut firma si nici nu am in
G

am prezent
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Deschiderea catre antreprenoriat
in functie de conexiuni

Care dintre urmatoarele afirmatii descriu cel
mai bine situatia dvs?

et _— .
Am propria afacere . 12.0 30.6 244 21.1 Cei mai multi prieteni

ai mei sunt

antreprenori

Am demarat deja ® Unul sau ambii mei
pctiunile pt a deschide 11.8 294 265 147 parinti sunt/au fost
propria afacere antrebrenori

H Cineva din familia

oi face Tn urmatoarele mea are o afacere

12 luni

B Am foarte multe

32.2 25.1 15.3 16.1 cunostinte din randul

antreprenorilor

Sunt pregatit, dar in
rmatoarele 12 luni imi

Sunt pregatit si sigur o

adun ideile si fac planul

¥ Niciuna dintre cele de

Nu sunt interesat(a) sa mai sus

239 183122 41.1

incep o afacere

o ®1n general, m& invart

Nu sunt pregatit inca intr-un mediu al
pentru a ma gandila 22.1 15.694 473 ilor de af :
propria afacere oameniior de araceri
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Concluzii

= 37.1% dintre respondenti au experimentat antreprenoriatul, in
prezent ramanand activi 12.2%;

= doar 20.0% dintre respondenti considera oportun mediul economic
pentru a incepe o afacere;

= perceptia oportunitatii este influentatd de experienta antreprenoriala;

= exista un potential antreprenorial de 12.8% pe termen scurt, din
care 2.4% este deja conturat;

= spiritul antreprenorial este o abilitate care se deprinde din mediul social in care
te Tnvarti Si nu un talent;

= intentia de a incepe o noua afacere este mai accentuatd in randul celor care au
mai avut o experientd antreprenorial anterior.

) ) ) ) )
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Atitudini fata de risc

Pe care dintre urmatoarele modalitati de
investitii le considerati cele mai avantajoase la
momentul actual?

Atunci cand ma gandesc sa fac o investitie
prefer una care sa ...

® Imi aduca un castig mic dar sigur
Investitii Tn aur/ argint 50.7 ®imi aducd un castig mare chiar daca presupune si un risc

TOTAL

644 35.6

l

Investitii imobiliare 7.2

65.0 35.0

Am propria afacere

Afacere proprie 46.7

Am demarat deja actiunile pt a
deschide propria afacere

W

7.5 CYR)
Depozite bancare 36.3

Sunt pregatit si sigur o voi face n
urmatoarele 12 luni 57 I 429

)
o
!

Obligatiuni de stat Sunt pregétit, dar in urmatoarele
12 luni Tmi adun ideile si fac

planul

64.3 35.7

N

Fonduri de investitii Nu sunt pregatit inca pentru a ma

gandi la propria afacere

69.1 30.9

Nu sunt interesat(a) sa incep o
afacere

CONTEXTUL ACTUAL ) )
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Investitii la bursa

62.8 37.2
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Cum este perceput antreprenoriatul
din perspectiva avantajelor

ST' MA D E Sl N E ] E putere financiara ®stima de sine

Ai mai multe oportunitati de a lua decizii

Nu sunt interesat(d) sa incepo :
afacere :

Esti propriul tau sef si detii controlul asupra

viitorului tau :

Nu sunt pregatit inca pentrua :

Satisfactie personala/ respect pentru propria ma gandi la propria afacere

persoana, implinire personala

Ai mai multe oportunitati de a-ti pune in valoare Sunt pregtit, dar in :
talentul, calificarile, cunostintele si creativitatea urmatoarele 12 luni imi adun :

o - : ideile si fac planul
Ai libertatea de a alege in ceea ce priveste P

programul de lucru si angajatii :
Sunt pregatit si sigur o voi face :

Mai putina rutina in urmatoarele 12 luni

pentru deschiderea propriei

] Am inceput deja demersurile
afaceri

PUTERE FINANCIARA

Acces la surse/ valori mai mari de finantare
Am propria afacere

Ai mai multe recompense financiare prin venit,
profit, deduceri/ avantaje fiscale

-10-8 6 -4 -2 0 2 4 6 8 10

Siguranta locului de munca




Cum este perceput antreprenoriatul
din perspectiva dezavantajelor

. SACRIFICIU PERSONAL |

Muncesti mai multe ore decéat un program de lucru
obisnuit al unui angajat

Responsabilitate mai mare, trebuie sa iei singur
decizii
Sacrificii mai mari

Atentie sporita la legislatie si hartogaraia aferenta

Stres mult mai mare

[ RISCURI ]

Risc de faliment/ risc financiar

Veniturile nu sunt intotdeauna garantate si regulate

[ AUTORITATI ]

Negocierea/ contactul cu institutiile statului

PROVIDENT

autoritatile ™ riscuri ¥ sacrificiu personal

Nu sunt interesat(d) saincepo = ::::::i::igeiiiii
afacere ffffffffffl

Nu sunt pregétit incd pentrua :::::iiiiipiiiiiiiii
ma gandi la propria afacere Efffffffffll

Sunt pregdtit, dar in urmatoarele ::: ;i ot
12 luni imi adun ideile si fac
planul

Sunt pregatit si sigur o voi face in
urmatoarele 12 luni

Am inceput deja demersurile S
pentru deschiderea propriei @G :iiiiIpiiiiiiiily
afaceri EEERERRRE
Am propria afacere GGt EEER il

ONOTNONOTNONTONONT OO
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Concluzii
- contextul actual -

= 64.4% au aversiune fata de risc cand vine vorba despre investitii:
= investitiile trebuie sa fie sigure, materiale Si supuse controlului propriu;
=» antreprenoriatul presupune un risc de etapa, asociat schimbarii optiunii de viata;

= Avantaje antreprenoriatului pot fi transpuse in stima de sine si
putere financiara:

= stima de sine este imboldul/factorul declan§ator al intrarii in lumea afacerilor; iar
din exterior, puterea financiara este definitorie;

= Dezavantaje antreprenoriatului pot fi rezumate la sacrificiul
personal (intern), riscuri si autoritati (externe);

= primul definitoriu pentru inceput de drum, celelalte doua Th momentul in care
esti parte a mecanismului socio-economic,

) ) ) ) )
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Planul de Start



Planul de start
- entitate juridica -

Cat de birocratic vi se pare procesul de
inregistrare pentru ...?

Societate de nebirocratic
actiuni . : :

’ Persoana fizica : :
autorizata : :

La ce fel de entitate va ganditi?

Intreprindere
familiala

PERSOANA FIZICA 62 |
AUTORIZATA .
37.9
FIRMA (SA, SRL, IF) 59 3
Societate cu v

raspundere
limitata

n: 398 (potentiali antreprenori)

PLANUL DE START




Planul de start
- estimare de buget -

De ce suma de bani credeti ca este nevoie Buget estimat / stagii de implicare Tn
pentru inceperea unei afacert? antreprenoriat
‘ 3,000-5,000
- \ RON
pest;gﬁ,ooo Am propria afacere 52.0

5,000-15,000

RON 4 R ) )
Am inceput deja demersurile

pentru deschiderea propriei
afaceri

Sunt pregatit si sigur o voi face n
urmatoarele 12 luni

Sunt pregatit, dar in urméatoarele
12 luni imi adun ideile si fac
planul

Nu sunt pregatit inca pentru a ma
gandi la propria afacere

15,000-50,000 Nu sunt interesat(a) sa incep o
RON afacere

PLANUL DE START




Surse de finantare

Daca ati avea nevoie de bani pentru o investitie
(inceperea/ dezvoltarea unei afaceri) spre ce
sursd de finantare v-ati indrepta?

Imprumut de la prieteni/
familie 242

Imprumut de la o institutie
financiara

Programe guvernamentale

Fonduri de investitii pentru
afaceri 20.7

Investitori privati in afaceri

Alta I 29

n: 398 (potentiali antreprenori)

PROVIDENT

Surse de finantare / categorii de afacer

SRL/SA Persoana Fizica
Autorizata Familiala

Intreprindere

PLANUL DE START

) )




Abilitati si resurse strict necesare
demararii unei afaceri

Respondentii considera ca principalele abilitati si resurse necesare
demararii unei afaceri sunt:

Sa aiba capital financiar

S3 poatd estima nevoia de bani Si capital de lucru
necesare pentru a incepe o afacere

S3 Stie sa identifice nevoia de un nou produs sau
serviciu

n: 398 (potentiali antreprenori)

PLANUL DE START

2 ) )




Concluzii
- planul de start -

= |n actualul context socio-economic antreprenoriatul este vazut intr-
0 masura mai mare ca o solutie de suplimentare a veniturilor, decat
una de statut social;

= Cu céat esti mai nehotarat de a face pasul spre lumea afacerilor i
mai distantat de mediul de afaceri cu atat crezi ca ai nevoie de mai
multi bani pentru a deschide o afacere (peste 15.000 lei, adica
5000 EURO);

= Familia, insitutiile financiare i programele guvernamentale sunt
principalele surse de finantare spre care s-ar indrepta cei mai muli
antreprenori in devenire.
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Bariere si nevoi de schimbare



Bariere si nevoi de schimbare

Ce va impiedica cel mai mult pentru a deschide

Lipsa de
abilitati
managerial
e
4.1

Teama‘
esec

afacerea!

Altceva
8.4

4.5

Taxele prea

mari

n:491 (nehotardtil dezinteresati)

)

BARIERE SINEVOIDE
SCHIMBARE |

PROVIDENT

Ce credet,i ca ar trebui sa se schimbe in
societatea romaneasca astfel incat sa va dorit’i
s& va deschideti o afacere in vitorul apropiat?

Un proces de inregistrare
simplificat

Un sistem de finantare
simplu si rapid din partea
institutiilor financiare

Un plafon de taxare simplu si
accesibil, indiferent de
instruire si de nivelul de
educatie

Existenta unor beneficii din
partea statului

Un plafon minim sub care sa
nu existe obligatia de a plati
contributii sociale

Sfaturi gratuite de la
asociatiile profesionale

Altceva

50.7
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Concluzii

= Neatractivitatea fata de mediul de afaceri vine din:
= |ipsa de resurse financiare;
=> perceptii gresite pe fondul lipsei de informare si a educatiei antreprenoriale;

= Simplificarea procedurilor si un grad mai mare de solicitudine din
partea institutiilor financiare, alaturi de educatia antreprenoriala ar
putea duce la dezvoltarea antreprenoriatului romanesc;

= Regandirea sistemului fiscal si grija statului pentru antreprenoriat ar
crea un mediu propice atat pentru dezvoltarea afacerilor existente
cat si pentru aparitia altora noi.
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Informare



Antreprenoriat
- nevoi si surse de informare -

Care credeti ca este principala nevoie a
antreprenorilor la momentul actual, in afard de
finantare!?

Ce informatii ati dori s& contina un centru de
resurse online pentru antreprenori?

L Legislatie relevanta explicata pe
Taxe mai mici 268 intelesul oricui

Taxe mai putine 268 Modele de planuri de afaceri
—
uﬁ

o I 53.2
O legislatie flexibila Experti dedicati, disponibili online
Educatie antreprenoriala - 98 Studii de caz cu antreprenori de e
succes
Personal calificat . 49 189
Calculatoare de buget |
Programe educationale n . 4 |
coala .
$ Tutoriale
Incubatoare de afaceri l |.6 |
Altceva
Alta l 3.2
¥ Reticentii Potentiali antreprenori ™ Antreprenori

n: 123 (antreprenori)

INFORMARE

) )
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Concluzii

= Simplificarea procesului de achitare a obligatiilor fata de stat,
diminuarea cuantumului acestor obligatii si educatia antreprenoriala
sunt aspectele care i-ar ajuta cel mai mult pe antreprenorii romani la
momentul actual;

= Resursele educationale antreprenoriale online sunt necesare atat
antreprenoriilor experimentati cat si/ dar mai ales celor in devenire;

= Relevante pentru antreprenori sunt:
= |egislatie relevantad explicata intr-un limbaj comun;
=» modele de planuri de afacer;

= experti dedicati, disponibili online.

~
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Q&A

Mul’gumim !

=NNOVEL RESEARCH



